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DER FINANZPLATZ LIECHTEN-
STEIN FUR ARISECUR-PARTNER

Markus Pernegg und Christian Holweg, i-prospe-
rities GmbH, die Initiatoren des Kompetenz-Zen-
trums fur Liechtenstein, stehen dem Financial
Provider zur Kooperation mit der ARISECUR
und zu Anbietern, Produkten und Privilegien des
Flrstentums Rede und Antwort.

Financial Provider (FP): ARISECUR-Part-
ner konnen die j-prosperities GmbH als
Kompetenz-Zentrum und Provider flir
Liechtenstein im vollen Umfang kostenlos
nutzen. Worin genau liegen die Mehrwer-
te und Vorteile fiir die Berater bei einer
Kooperation mit thnen und dem Finanz-
platz Liechtenstein?

Christian Holweg (CH): Die Versicherungs-
landschaft und das Produktumfeld werden
immer komplexer, gleichzeitig bringen An-
bieter wenig Innovatives in ihren Produk-
ten. Als Produktlieferant sehe ich unsere
Aufgabe auch darin, dem Berater Produkte
zu liefern, die ihn in der Beratung und bei
der Generierung neuer Umsatze unterstit-
zen. Wir bieten dem Berater durch eine Ko-
operation Zugang zum sehr zeitgerechten
und innovativen Produktuniversum Liech-
tensteins. Wir liefern dabei Produkte aus
allen Sparten der Finanzdienstleistung, von
Versicherungen (iber Banken, Vermogens-
verwaltern bis hin zu Fondsgesellschaften.

Diese Produkte sind nicht nurin ihrer eige-
nen Gestaltung sehr attraktiv, sie binden
auBerdem die Standortvorteile ein, wel-
che einen zuséatzlichen Mehrwert fiir den
Kunden schaffen. Mit den Mehrwerten fur
die Kunden erreichen wir die Mehrwerte
fir den Berater: Mehr Erfolgserlebnisse
bei der Beratung im Anlage- und Versi-
cherungsbereich.

www.financialprovider.at

FP: Konnen Sie das Thema der Standort-
vorteile, welche als Mehrwert fiir Kunden
und Berater dienen sollen, etwas genauer
ausfiihren?

Markus Pernegg (MP): Da gibt es eine
ganze Menge, aber als Beispiel kann ich
lhnen das Anlageprivileg nennen. Der Be-
rater hat die Moglichkeit, Anlageprodukte
anzubieten, die inihrer Strategie und Kon-
zeption in Osterreich nicht erhéltlich sind.
Ein einfaches Beispiel fiir eine solche Ver-
anlagung ist ein Fonds, welcher von den
Initiatoren auch liebevoll «der dimmste
Fonds der Welt» genannt wird. Dieser tut
im Wesentlichen nichts anderes,
als physische Goldbarren zu kau-
fen und zu lagern. Er bietet dabei
absolute Transparenz und gibt
den Kunden auch die Option
der physischen Auslieferung
und das Ganze bei einer ab-
solut attraktiven Kostenstruktur. Der
Fonds wird innerhalb einer fondsgebun-
denen Lebensversicherung angeboten
und kann damit von osterreichischen Kun-
den legal und zu glinstigen steuerlichen
Konditionen genutzt werden.

CH: Ein weiterer Standortvorteil, welcher
im Unterschied zum Bankensektor im Ver-
sicherungsbereich gesetzlich geschutzt
ist, entwickelt sich immer mehr zu einem
wichtigen Verkaufsargument. Diskretion

der eigenen Kapitalanlage gegentiiber
Dritten und Behorden!

Im Zeitalter des «gldsernen Menschen»
ist es zu einem grofRen und berechtigten
Bedurfnis der Kunden geworden, dass zu-
mindest Teile ihrer Kapitalanlagen nicht fur
jedermann einsichtig sind. Das gesetzliche
Versicherungsgeheimnis in Liechtenstein
garantiert dem Kunden, dass seine Inves-
tments vor Ausklnften an Dritte geschiitzt
sind. Zudem wird auch die groRe Infor-
mationsliicke der Versicherungssteuer
geschlossen. In Osterreich flihrt der Ver-
sicherer die Versicherungssteuer inklusive
Datensatz mit Kundendaten an den Fiskus
ab. Das passiert in Liechtenstein nicht. Die
Steuer wird pauschal und anonym nach
Osterreich abgeflihrt und man liefert dem
Finanzamt keine zusatzlichen Daten. Im
Zeitalter der Informationsverknlpfung si-
cher ein Vorteil flr den Kunden.

FP: Immer wieder hért man von einem
Konkursprivileg in Liechtenstein. Gibt es
das tatsdchlich und wie kann es ein Kunde
nutzen?

MP: Ja, dieses Privileg gibt
es tatsachlich. Es war wohl in
keiner Zeit zuvor wichtiger, dass
auch ein Berater im Sinne einer Risi-
koberatung daran denkt, das Kapital im
Falle einer Insolvenz des Kunden fir des-
sen Familie abzusichern und es ebenso im
Fall einer Pleite der Anlagegesellschaft
zu schiitzen. Genau genommen gibt es
in Liechtenstein also ein doppeltes Kon-
kursprivileg.

Der Berater muss lediglich bei der Ver-
tragsgestaltung ein paar Kleinigkeiten
beachten, damit dieses Privileg gilt. Wir
haben fiir unsere Berater dazu ein eige-

nes Vermogensschutz-Informationsblatt,
in welchem die Details genau aufgefihrt
sind. Es ist z. B. wichtig, dass das Produkt
als Vorsorgeprodukt fir die Familie ange-
sehen werden kann.

CH: In Anbetracht der standig steigenden
Zahl von privaten und betrieblichen In-
solvenzen ist es héchste Zeit, dass die in
Liechtenstein existierenden Vorsorgekapi-
tal-Absicherungsoptionen fiir solche Falle
ein Standard in jeder Beratung werden. Es
ist ein existenzielles Risiko, gerade auch
fiir junge Selbststandige. Als Berater habe
ich die Aufgabe, dieses Risiko bei meinen
Kunden zu erkennen und Losungen daflr
anzubieten.

FP: Ein gewisses Know-how der Berater
wird wohl notig sein, um mit den Pro-
duktlésungen aus Liechtenstein und den
Privilegien richtig umzugehen. Wie unter-
stiitzen Sie dabei die Berater?

CH: Als Kompetenz-Zentrum fur Liech-
tenstein bieten wir unseren Beratern
natiirlich aktuelle und einfache Unter-
lagen, regelmaRige Informationen und
viele Schulungsmoglichkeiten fir kleine
Biiros bis zu groRen Vertriebsmannschaf-
ten. Zudem veranstalten wir zweimal im
Jahr den «Experten-Tag zu Liechtenstein»
und bringen die Verantwortlichen der
Liechtensteiner Gesellschaften fur unse-

re Berater nach Osterreich. Einen ganzen
Tag lang stehen diese den Beratern Rede
und Antwort, bringen aktuelle News aus
Liechtenstein und geben tiefen Einblick in
den Finanzplatz. Der nachste Expertentag
findet am 3. Oktober in Wien statt.

MP: Ich halte gerade unsere intensive Un-
terstiitzung sowie den direkten und per-
sonlichen Kontakt zu den Beratern fur die
Hauptgriinde, weshalb auch groRe Orga-
nisationen wie die ARISECUR uns fiir die
Abwicklung des Liechtenstein-Geschafts
nutzen. ARISECUR lebt fir den Berater
die Philosophie der Prozessoptimierung,
eine Richtung, die wir absolut teilen und
die ein ganz klarer und nitzlicher Trend
fur den Berater ist. Zusatzlich unterstit-
zen wir die Berater bei aufwandigen Be-
ratungen auch mit personlichen Termin-
begleitungen oder veranstalten mit den
Beratern Kundeninformationsvortrage.

FP: Wie ist Ihre eigene Erfahrung und Ihr
Kontakt mit und zu den Liechtensteiner
Produktanbietern?

MP: Ich selbst war Uber zehn Jahre in
Liechtenstein fur einen renommierten
Versicherer tatig. Wir stehen daher mit
den wichtigen Playern am Markt in einem
sehr guten personlichen Kontakt. Natiir-
lich hilft das, die eine oder andere Sonder-
kondition fiir unsere Berater erfillt zu be-

kommen. Insgesamt ist meine Erfahrung,
dass wehl in keinem Land ein Handschlag
so viel gilt wie in Liechtenstein, eine Ein-
stellung, die ich sehr schatze.

CH: Unsere Produktpartner schatzen unsere
Arbeit in Osterreich, da es uns nicht nur dar-
um geht, gutes Geschaft nach Liechtenstein
zu bringen, sondern auch den Standort und
dessen Vorziige mehr ins Bewusstsein der
Berater und Kunden zu riicken.

FP: Sie unterstiitzen Liechtensteiner Ge-
sellschaften auch bei der Produkteinfiih-
rung in Osterreich. Welche Produkte wur-
den in Osterreich zuletzt lanciert und was
wird uns in naher Zukunft noch erwarten?

CH: Im Rahmen des letzten Experten-Ta-
ges im Janner haben wir die neue le-
bensbegleitende Existenzversicherung
«Cardea.Life» aus dem Haus der Prisma
Life AG vorgestellt und flr unsere Berater
in Osterreich aufgenommen. Ein sehr in-
teressantes Produkt aus dem Bereich der
Bio-Risk-Versicherung. Gut konzeptioniert
mit interessantem Preis- / Leistungsver-
haltnis und naturlich ausgestattet mit
Liechtensteiner Privilegien.

MP: Fiir die nahe Zukunft arbeiten wir mit
einem Liechtensteiner Anbieter an einer
absoluten Produktinnovation und sind zu-
versichtlich, dass wir diese bereits beim
Experten-Tagim Herbst vorstellen kénnen.

FP: Wir bedanken uns fir das sehr interes-
sante Gesprach und mochten mit der Frage
schliefien, wie nun ein ARISECUR-Partner
die i-prosperities GmbH am besten nutzen
kann?

CH: Neue Partner der ARISECUR bekom-
men in Zukunft auch den Zugang zu uns
inkl. Kooperationsvertrag. Bestehende
Partner melden sich einfach bei uns oder
der ARISECUR und bitten um die Koope-
rationserweiterung mit der i-prosperities
GmbH. Alle Rechner fir Liechtensteiner
Tarife findet man im System der ARISECUR
oder auch direkt auf unserer Homepage
im Login-Bereich www.i-prosperities.eu ®

www.financialprovider.at




