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ARISECUR bietet neuartigen Fondssparplan

in Versicherungshille

Die ARISECUR Versicherungs Provider GinbH — Teil der Grazer ARICON-Gruppe — reagiert ge-
meinsam mit der Helvetia Versicherung und der ARIQON Asset Management AG auf die neue
Wertpapier-KESt und bietet ab sofort ihren Vertriebspartuern in Osterreich unter dem Label
»ARI LIFE CONCEPT* sowobl eine klassische fondsgebundene Lebensversicherung als auch eine
innovative Alternative zwm herkommlichen Fondssparplan an. Damit besteht erstinals fiir Kunden
die Moglichkeit, auch bei einem kurz- bis mittelfristigen Anlageborizont zu einer Versicherungslo-
sung zu greifen, da sie in threr gesamten Kosten- und Steuerbelastung dem direkten Fondssparplan

ebenbiirtig, wenn nicht sogar iberlegen ist.

Interview mit Andreas Biittner, Geschafisfihrer
der ARISECUR Versicherungs-Provider GmbH

Eine weitere Besonderheit des Sparplans in der Versiche-
rungshille ist, dass durch die Zusammenarbeit mit der
ARIQON Asset Management AG erstmals auch die tech-
nisch-quantitative Vermogensverwaltung STRATEQ in-
nerhalb einer fondsgebundenen Lebensversicherung
und damit steueroptimiert gezeichnet werden kann.

AssCompact: Herr Biitiner, Sie sind mit Ihrem Produkt
seft zwet Monaten am Markt. Wie ist bis dato die Reso-
nanz der Berater?

Andreas Biittner: Erwartungsgemifl stofit die Linie
der ARI Life Concept-Produkte aufgrund der auferge-
wohnlichen Konditionen auf sehr hohe Resonanz von
Seiten der Vermittler. In Anbetracht des derzeit
schwierigen Marktes und des allgemeinen Sommer-
lochs sind wir vom Riicklauf und der Produktion
mehr als positiv iiberrascht!

AC: Warum denken Sie, dass gerade Ibre Produkte in ei-
nem allgemein schwierigen Marktumfeld gut angenom-
men werden?

AB: Im Rahmen von ARI Life Concept bieten wir z.B.
den ARIQON Konservativ, einen der absolut besten Ab-
solute-Return-Fonds im deutschsprachigen Raum an,
der seit mittlerweile sicben Jahren trotz vieler Krisen
niemals eine negative Jahres-Performance hatte und
durchschnittlich 696 nach Abzug aller Kosten erwirt-
schaftet hat. Mit einem solchen Produkt, das zudem mit
unzihligen nationalen und internationalen Auszeich-
nungen versehen ist, konnen wir sowohl 'Anlegern als

auch Beratern die notwendige Sicherheit geben, was ge-
rade in einem Umfeld grofer Unsicherheit ein wesentli-
ches Verkaufsargument ist. Dartiber hinaus wird dieser
Fonds auch im Rahmen der technisch-quantitativen
Vermogensverwaltung STRATEQ, die exklusiv nur in
der ARI Life Concept gezeichnet werden kann, als Basis-
investment angeboten.

AC: Was 15t das Besondere am ARIQON Konservativ, der
unabbingig vom herrschenden Marktumfeld eine solch
iiberzeugende Werlentwicklung aufweisen kann?

AB: Ich bin zwar nicht der Fondsmanager und kann Ih-
nen daher nicht im Detail den Anlageprozess erklaren.
Was ich allerdings bei dieser Gelegenheit sagen kann ist,
dass sich Vermittler in den wenigsten Fillen bei einer
FLV wirklich mit den dahinter liegenden Produkten
auseinander setzen. Es wird leider nach wie vor oftmals
gerade das vermittelt, was im Aktienbereich en vogue
ist. Spatestens bei der nichsten Krise wird dann das
Thema Kursverluste und Sicherheit wieder zu einem
zentralen Anliegen. Deswegen haben wir bei der Aus-
wahl der Produkte, die ARI Life Concept vorrangig zu-
grunde liegen, auf Kapitalerhalt und Vermogensverwal-
tung Wert gelegt.

AC: Aber gerade grofie Schwankungen werden oft als
Chance fiir den Cost-Average-Effekt angepriesen, wieso
propagieren Sie hier das Gegenteil?

AB: Was oft in diesem Zusammenhang mit dem Cost-
Average-Effekt (ibersehen wird, ist die Tatsache, dass nur
in der Anfangsphase Kursschwankungen bei regelmafi-
gen Einzahlungen zu diesem bekannten Effeke fithren.
Mit Zunahme der Laufzeit entwickelt sich jeder Spar-
plan quasi zu einer Einmalanlage mit den negativen Aus-
wirkungen in Krisensituationen. Speziell wenn es um
die Lebenssparleistung geht, sollte dem Thema Sicher-
heit bei dennoch attraktiver Performance Vorrang gege-
ben werden. Was Kunden zudem oft wollen, sind flexible
Entnahmemaglichkeiten, was bei einem extrem volati-
len Investment zu unliebsamen Uberraschungen fiihrt.

AC: Wir danken lhnen fiir das Interview! o



